


Einmal in zwei Jahren ladt die A+B Solutions GmbH ihre
Kunden und Partner zu ihrem sogenannten Anwenderfo-
rum ein - die letzten dreimal in das Schwabisch
Gmiinder B26 mit seinen tollen Seminarrdumen,
umrahmt von herr-lichen Karossen aus den letzten
hundert Jahren Auto-mobilgeschichte. ,Ja, auch in der
Welt der Automobile verbinden wir die IT hinein bis in
die Fertigung - Trans-parenz ist fiir die Unternehmen
Gold wert“, sagen die Firmeninhaber und
Geschaftsfiihrer Gerhard Strauss und Ralf Stetter, seit
vielen Jahren an der Spitze des ,,Global Players“ - sitzen
doch die Kunden liberall auf der Welt.

Noch Ende 2022 war die Beflirchtung spirbar, dass das An-
wenderforum vielleicht nicht wirde stattfinden kénnen. ,,Die
Vorsicht der Menschen nach zweieinhalb Jahren Pandemie
war grofB3“, erzahlt uns Ralf Stetter. Umso mehr freuten er und
Gerhard Strauss sich, als dann im Mai 2023 doch gewohnt
viele in das ,,B26“ in Schwéabisch Gmind kamen. Fur A+B
Solutions selbst, aber auch die vielen Partner ist dieses Come
together von groBer Wichtigkeit: ,,Einerseits kdnnen wir Uiber
all die Neuerungen unserer Produkte informieren. Anderer-
seits greifen wir auch stets Themen auf, die fur alle Branchen
von Bedeutung sind. Und nicht zuletzt geht es auch um den
Austausch der Firmen untereinander.*

Rund 15 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter sind es, die beim
Unternehmen mit dem Sitz in der Lorcher StraBe daflr sor-
gen, dass in Sachen Digitalisierung bei ganz vielen Partnern
vieles runder lauft als je zuvor. ,Unsere Software leistet einen
wertvollen Beitrag, um einen Brlickenschlag zwischen der
Entwicklung und der Produktion herzustellen. Das sorgt fur
viel Transparenz, wichtige Kennziffern werden gewonnen,
Stillstdnde reduziert, Fehler erkannt, Personal effektiv einge-
setzt — so gelingt ein reibungsloser Ablauf”, sagt Ralf Stet-

ter, wahrend hinter ihm an diesem Tag die Buros leer stehen:
,Seit Corona Uberlassen wir es unseren Mitarbeitern nahe-
zu komplett, ob sie aus dem Home Office arbeiten oder vor
Ort sind. Natirlich gibt es Momente, in denen wir alle vor Ort
haben wollen, doch insgesamt haben sich die Prasenzzeiten
im Unternehmen deutlich reduziert. Und ich muss sagen: Wir
machen beste Erfahrungen damit.”

Unsere Software sorgt
fUr eine durchgéngige
Transparenz von der
Entwicklung bis in

die Fertigung.

Ralf Stetter, Geschaftsfiihrer

In den ganz groBen deutschen, aber auch internationalen
Branchen ist das (verhaltnismaBig kleine) Unternehmen pré-
sent: Maschinenbau, Medizin, Luft- und Raumfahrt, Elektro-
technik. ,Ich sage es mal salopp, auch wenn das nattrlich
nicht Uberall wértlich zutrifft: Unsere Produkte schaffen fur
alle, bei denen Spéne fliegen, eine wichtige Digitalisierung.
Dort wo tatsachlich produziert wird. Wahrend friiher eine
durchgéngige digitale Prozesskette unmdglich erschien, ist
hier langst alles in einem Fluss.” Jeder Blick auf die Soft-
ware-basierten Daten, die die Losungen der A+B Solutions
erfassen und zur Verfligung stellen, lasst Auswertungen un-
terschiedlichster Art zu. Das nutzen Global Player und hat die
Gmunder ITler bekannt werden lassen auf allen Kontinenten.



Ralf Stetter beschreibt, wie das A+B-Team stets am Puls der Zeit
agiert. ,,Wir dirfen in dieser Branche niemals stehen bleiben. Daher ist
es bei uns selbstverstandlich, dass auch wir und unsere Mitarbeiter
sich sténdig fortbilden.” Das sei die Grundvoraussetzung dafir, dass
A+B mit den GroBen auf dem Markt unterwegs sei.

Bereits seit 2007 steht die Kooperation mit der Siemens AG — einem
der gré6Bten Unternehmen Deutschlands, einem Weltkonzern. Sie-
mens entschied sich damals, Produkte von A+B Solutions in das
eigene Angebotsportfolio aufzunehmen — eine riesige TUr ging auf.
»,Heute sind es vier verschiedene Softwarelésungen, die Siemens
bei sich gelistet hat und unter dem eigenen Namen vertreibt.“ Damit
rickte die A+B Solutions GmbH 2011 zum OEM-Partner des global
agierenden Riesen auf. ,,Das hat uns eine lange Reihe an groBen Part-
nern in der ganzen Welt beschert — aus den bereits beschriebenen
Branchen. Wir kénnen flr diese die virtuelle Welt in die tats&chliche
Welt der Produktion durchgéngig darstellen.“

Wahrend die Kooperation mit Siemens seit dem ersten Tag bestens
funktioniert, greifen weitere Kunden direkt auf Entwicklungen aus
dem Gmiunder Unternehmen zu. ,,Das hélt sich ungefahr die Wage“,
sagt Gerhard Strauss, der gemeinsam mit Ralf Stetter Anfang der
2000er die Firma Ubernahm. Er beschreibt das Arbeiten der Software
folgendermaBen: ,,Sie missen es sich so vorstellen, dass sie mit einer
Idee vor einer geschlossenen Tir stehen und nicht hineinkommen.
Unsere Programme 6ffnen dieses Tor hinein in die Fertigung. Das
heiBt, sowohl die Arbeitsvorbereitung kann exakt verfolgen, was im
Anschluss in der Produktion passiert, jeder an den Maschinen kann
aber ebenso den Blick zuriick machen und hat ebenfalls den Uber-
blick, was fur ihn an Auftrdgen geplant ist. Zudem notieren wir par-
allel die Herstellung in unterschiedlichsten Werten und Zahlen. Hier
entsteht Effizienz, kann das Management reagieren, wenn es sieht,
wo Leerzeiten zu finden, Schwachstellen und Stérungen beseitigen.”
Dabei wird stets an der Software weiter gearbeitet — immer im direk-
ten Austausch mit den Firmen. Flexibilitat ist eine der groBen Stéren,
sowohl der Programme, als auch des Teams von A+B Solutions.
Inzwischen bringt l1&ngst nicht nur der Verkauf der Software einen gro-
Ben Teil des Umsatzes bei den Gmindern ein. Gerhard Strauss und



Durch unsere Programme
entstehen Effizienz und
Transparenz und es werden
Stérungsstellen aufgezeigt.

Gerhard Strauss, Geschéftsfiihrer

Ralf Stetter haben in den letzten Jahren ein breites Netz an Dienst-
leistungsmoglichkeiten geschaffen, um die Partner auch im taglichen
Umgang zu unterstitzen — Verfligbarlkeit ist hier das Stichwort. ,,Un-
sere Dienstleistungen sind zu einem extrem wichtigen Bereich gewor-
den und machen inzwischen fur uns rund ein Drittel aus.“

Diese Vielschichtigkeit und die Angebote flr die unterschiedlichs-
ten Branchen in der Industrie sorgten daflr, dass die A+B Solutions
GmbH ohne jedes Problem durch die Corona-Pandemie gekommen
ist. ,,Corona war flir uns unternehmerisch nicht zu spiren. Im Gegen-
teil: Der Wille der Firmen, die nadchsten Schritte der Digitalisierung zu
gehen, wuchs umso stérker.“ Dennoch bauen die beiden Geschafts-
fOhrer fir die kommenden Jahre vor: ,,Wir beobachten die Markte
genau. Naturlich sind die Einbriche in einem Herzstick der deut-
schen Wirtschaft, dem Maschinenbau, nicht zu leugnen. Fir uns aber
kommt das eher einer Verschiebung gleich. Denn inzwischen 18st hier
zum Beispiel die Luft- und Raumfahrttechnik vieles ab. Aber auch in
der Medizinbranche entwickeln sich die Auftragszahlen sehr positiv.
Wir sind gespannt auf die ndchsten Jahre.“





